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Comunicacion .

Habra nulo crecimiento de
vivienda nueva en 2009

O Estima Canadevi la edificacién de 800 mil casas

B Contempla inversiones por 300 mil mdp

W Este afio cerrari con alza de 10%

Claudia Alcantara

a astringencia que registran los mercados finan-
cieros y la expectativa de una contraccion en la
demanda por desempleo, provocarin que durante
2009 se registre un nulo crecimiento en la produc-
cién de vivienda en comparacién con este aio, afir-
mo6 la Cdmara Nacional de la Industria de Desarro-
llo y Promocién de la Vivienda (Canadevi).

El presidente nacional de la Canadevi, Ramiro
Guzmién Barbosa, explicé que para 2009 la indus-
tria de la vivienda fijard metas conservadoras en la
construccién de nuevos desarrollos, hasta tener cla-
ridad sobre el ritmo en la recuperacién de los merca-
dos financieros, lo que permitiria a su vez incremen-
tar el nimero de hipotecas individuales a través de
la bursatilizacién de cartera crediticia.

La construccién de nuevas viviendas en el pais
para el siguiente afio se ubicara tentativamente en
800 mil unidades, lo que supondra una inversion de
300 mil millones de pesos, cifras similares a las re-
portadas en 2008 por el organismo. Al cierre de este
afio se esperaria un crecimiento del 10 por ciento
con respecto a 2007.

En entrevista, el lider empresarial sefialé que las
metas preliminares se han estimado con base en el
programa de financiamiento del Infonavit y el Fo-
vissste, aunque faltaria conocer las metas del resto
de los intermediarios financieros.

Manifesté que tanto las metas del sector publico
como privado podrian incrementarse en el transcur-
so de 2009, en la medida que regresen las condicio-
nes favorables en los mercados financieros. Y en caso
de que el panorama sea positivo, a la meta inicial de
construir 800 mil unidades podrian agregarse otra 50
mil viviendas, lo que podria suponer una inversién
total de entre 320 mil y 340 mil millones de pesos.

Sobre la mezcla de unidades a construir, dFi)jQ que
el 75 por ciento del volumen de vivienda nueva se
ubicari dentro del segmento social, 15 por ciento en
el nivel medio y 10 por ciento en el residencial. Reco-
noci6 que si bien la orientacién sera hacia los sectores
sociales, esperarian que los volimenes de produccién
de vivienda media y residencial se mantengan.

El directivo manifest6 que en las tGltimas dos se-
manas han comenzado a advertir una mayor dispo-
nibilidad de recursos para financiar la construccién,
por lo que la situacién mds critica para los desarro-
lladores “ya paso”.

Estim6 que de la disminucién del 30 al 40 por
ciento en la liberacion de créditos puente que ha-
bian registrado desde la primera mitad del afto se ha
recuperado un tercio; sin embargo, aseguré que el
encarecimiento se mantiene tanto en tasas de interés
como en criterios para el otorgamiento. Los orga-
nismos financieros también piden que se hagan pro-
yectos mds pequefios.

Ramiro Guzman Barbosa. (Foto: G. Hernandez)

Barbosa detallé que actualmente el costo de los
créditos puente es de TIIE mds cuatro y TIIE mas seis,
en algunos casos, lo que ha significado un incremento
entre dos y tres puntos porcentuales respecto a lo que
se observaba antes de la astringencia crediticia.

Enganches

Por su parte, Corporacién Geo informé que en
2009 espera amarrar su crecimiento en ingresos
—proyectado entre 7 y 10 por ciento con relacién al
afio anterior—, mediante la puesta en marcha de un
esquema de ahorro previo para el pago del engan-
che, denominado Geo Ficil, el cual pretende trans-
formar a personas sin seguridad social o no asalaria-
dos, en sujetos de crédito.

El director general adjunto comercial de Geo,
Ifiigo Orvaiianos Corcuera, explicé que de cada diez
clientes que visitan un desarrollo de la compaiiia,
cinco no pueden adquirir una unidad por tres razo-
nes: porque no tienen para cubrir el monto del en-
ganche, no son sujetos de crédito o no reiinen los re-
quisitos de Infonavit o Fovissste; o no pueden com-
probar sus ingresos.

Agregé que Geo firmé un acuerdo con Allianz
Féndika, para que ésta administre los fondos que se
retinan por cada comprador potencial que entre al
esquema de ahorro previo del enganche.

fuan Carlos Pelayo Gareia, director general ad-
junto de Allianz Féndika, dijo que los recursos que
el ahorrador aporte seran invertidos en Cetes para
que, con los rendimientos, pueda aumentar el mon-
to del enganche.

En un periodo de seis a 24 meses, el interesado
—con un ingreso promedio de cuatro salarios mini-
mos mensuales— deberd pagar una mensualidad
equivalente a la hipoteca que pueda pagar, y al tér-
mino recibird un documento que le certificard como
sujeto de crédito. El financiamiento lo dardn Hipo-
tecaria Su Casita, Hipotecaria Nacional y Banamex,
con quienes Geo ha negociado condiciones prefe-
renciales para sus clientes. El financiamiento sera
para una casa de un valor de 350 mil pesos. &
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Corcueta informd que si
bien Geo espera una
controccion en la venta
de viviendas de niveles
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en segmentos sociales
—aumentardn su
produccion de vivienda
econdmica, fradicional
y bajos ingresos del
60 al 70 por cienfo
para 2009— les
permitird complir con
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