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Apuestan a una mayor penetracion

PORDIEGO AYALA
diego.ayala@nuevoexcel sior.com.mx

Elmercado mexicano de fondos
deinversiénes unsector enfran-
cocrecimiento. Actualmentere-
presenta cerca de 9.0 por cien-
to del Producto Interno Bruto
(PIB), y tiene bajo administra-
ci6n mas de 920 mil millones de
pesos. Iguala solamente al mer-
cado de las afores.

No obstante, sise le compara
con otras economias, entonces
el de los fondos de inversion es
un mercado incipiente y de poca
penetracién. “Tenemos mucho
trabajo que hacer, mucho camino
por recorrer, pues el mercado de
fondos de inversién debe alcan-
zar 25 por ciento del PIB en los
proximos cinco afios”, asegura
Juan Carlos Pelayo, director ge-
neral de Allianz-Féndika, opera-
dora de fondos de inversién.

Agrega que aumentar el por-
centaje de penetracién de los
fondos de inversién de 9 a 25 por
ciento del PIB en el proximo lus-
tro, es un gran reto, dificil, pe-
ro que si se puede lograr. Recor-
déquehace apenascinco afios el
sector valia 300 mil millones de
pesos, conlo que “ha triplicado
su tamafio en los tltimos cinco

—_ ——— . |

Foto: AFP

Este sector haalcanzado unvalor de 920 mil millones de pesos.

afios ybajo condiciones no tanfavo-
rables parala economia. Poreso tie-
ne sentido; ademds hay mucho po-
tencial de crecimiento™.

Precisamente por ese potencial
de crecimiento que hay parala in-
dustria, Féndika tuvo acercamien-
tos con el grupo financiero aleman
Allianz, el segundo méas grande del
mundo.

Allianz tiene en el mundo cer-
ca de 80 millones de clientes y pre-
sencia en 70 paises. Segtnla revis-
ta Forbes, es la empresa niimero 14
en el mundo. Sus inicios fueron co-
mo aseguradora, pero ahora cuen-
tan con el Dresdner Bank y se me-
tieronalaplaneacionde estrategias

patrimoniales y de administracién
de activos.

Pelayo dice que es en esta tilti-
ma drea en donde Féndika se alié
estratégicamente con Allianz, En
esta rama de negocios se incluyen
los fondos de pensiones, adminis-
tracion de fondos de inversién y la
asesoria patrimonial para manejo
de portafolios.

A decir del entrevistado, es la
asesoria patrimonial el negocio
més importante para Allianz, don-
de el volumen de recursos adminis-
trados asciende auntrillén y medio
deddlares.

“Un grupo del tamafio e impor-
tanciade Allianz volted a ver un sec-

tor en México que apenas estd en
desarrollo, y especificamente se fi-
j6ennosotros, que estamos hacien-
dolas cosas bien. Eso, apesar dela
crisis financiera mundial.”

ConestaalianzaFéndikaganala
plataforma tecnologica de Allianz,
lacualle permite accederatodoslos
instrumentos financieros en el mun-
do, y contribuye a ser mas eficiente
paralos clientes.

“Es el know-howlo que nos ofre-
cen, que vale oro, Ademasnos cuen-
tansusexperienciasenelmercadode
fondosdeinversion. Es unafuente de
informacién muy enriquecedora”.

Por parte del cliente, esun privi-
legio, dice, tener acceso a. tecnologia.
mas eficiente. Pero también le per-
mite que la empresas que hoy ad-
ministran sus recursos tengan ese
conocimiento y acceso a productos
que de manera individual no ten-
drian acceso.

Con ello, explica Pelayo, Fén-
dika incrementa su oferta de pro-
ductos, al “entrar a las grandes li-
gas de los fondos de inversion”.,

A Féndika, explica, “le permi-
te poder llegar a otro nicho de mer-
cado que antes no atendiamos y asi
atender a mas mexicanos. Hoy en
dia ya se puede invertir en un fon-
do de inversién diversificado desde
20 mil pesos”.

Este afio Féndika cerrard con
dos mil millones de pesos bajo ad-
ministracién. Pelayo desea cerrar
2009 con 40 por ciento més de esa
cantidad.
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Este sector ha alcanzado un valor de 920 mil
millones de pesos.Foto: AFP

Diego Ayala

El mercado mexicano de fondos de inversiéon es un sector en franco crecimiento. Actualmente
representa cerca de 9.0 por ciento del Producto Interno Bruto (PIB), y tiene bajo administracion
mas de 920 mil millones de pesos. Iguala solamente al mercado de las afores.

No obstante, si se le compara con otras economias, entonces el de los fondos de inversién es un
mercado incipiente y de poca penetracion. “Tenemos mucho trabajo que hacer, mucho camino
por recorrer, pues el mercado de fondos de inversion debe alcanzar 25 por ciento del PIB en los
préximos cinco afios”, asegura Juan Carlos Pelayo, director general de Allianz-Féondika,
operadora de fondos de inversion.

Agrega que aumentar el porcentaje de penetracion de los fondos de inversiéon de 9 a 25 por
ciento del PIB en el préoximo lustro, es un gran reto, dificil, pero que si se puede lograr. Recordé
que hace apenas cinco afos el sector valia 300 mil millones de pesos, con lo que “ha triplicado
su tamafio en los ultimos cinco afios y bajo condiciones no tan favorables para la economia. Por
eso tiene sentido; ademas hay mucho potencial de crecimiento”.

Precisamente por ese potencial de crecimiento que hay para la industria, Fondika tuvo
acercamientos con el grupo financiero aleman Allianz, el segundo mas grande del mundo.

Allianz tiene en el mundo cerca de 80 millones de clientes y presencia en 70 paises. Segun la
revista Forbes, es la empresa nimero 14 en el mundo. Sus inicios fueron como aseguradora,
pero ahora cuentan con el Dresdner Bank y se metieron a la planeacién de estrategias
patrimoniales y de administracién de activos.

Pelayo dice que es en esta Ultima area en donde Fondika se alié estratégicamente con Allianz. En
esta rama de negocios se incluyen los fondos de pensiones, administracion de fondos de
inversion y la asesoria patrimonial para manejo de portafolios.

A decir del entrevistado, es la asesoria patrimonial el negocio mas importante para Allianz,
donde el volumen de recursos administrados asciende a un trillon y medio de délares.



“Un grupo del tamarfio e importancia de Allianz volted a ver un sector en México que apenas esta
en desarrollo, y especificamente se fijé en nosotros, que estamos haciendo las cosas bien. Eso, a
pesar de la crisis financiera mundial.”

Con esta alianza Féondika gana la plataforma tecnoldgica de Allianz, la cual le permite acceder a
todos los instrumentos financieros en el mundo, y contribuye a ser mas eficiente para los
clientes.

“Es el know-how lo que nos ofrecen, que vale oro. Ademas nos cuentan sus experiencias en el
mercado de fondos de inversion. Es una fuente de informacién muy enriquecedora”.

Por parte del cliente, es un privilegio, dice, tener acceso a tecnologia mas eficiente. Pero
también le permite que la empresas que hoy administran sus recursos tengan ese conocimiento
y acceso a productos que de manera individual no tendrian acceso.

Con ello, explica Pelayo, Fondika incrementa su oferta de productos, al “entrar a las grandes
ligas de los fondos de inversiéon”.

A Fondika, explica, “le permite poder llegar a otro nicho de mercado que antes no atendiamos y
asi atender a mas mexicanos. Hoy en dia ya se puede invertir en un fondo de inversion
diversificado desde 20 mil pesos”.

Este afio Fondika cerrara con dos mil millones de pesos bajo administracion. Pelayo desea cerrar
2009 con 40 por ciento mas de esa cantidad.



